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TEKNIIKKA 2006 MESSUT

Osallistuin messujen aikana kahteen erilaiseen tapahtumaan, suljettuun kutsuvieraille tarkoitettuun
VIP iltaan, seka yleisolle tarkoitettuun avoimeen tapahtumaan. Vertailen tassé harjoitusty6ssa myos
néiden kahden tapahtuman eroja muiden kysymysten ohella. Todelliset messut ovat kuulemma ni-
menomaan tuo VIP-ilta, ja muut messupaivét ovat sellaista yleista haihatusta, yleisétapahtuma jossa
tavalliset tallaajat tulevat pallistelemdan laitteita niistd mitaan tietdmattd. Tdma saattaa olla yksi syy
miksi esittelijat eivat olleet kovin aktiivisia kdymaan “kiinni”, toisaalta esittelykin alkaa varmasti
kyllastyttdd kun kolmatta paivad hopottelee samoja asioita. Potentiaaliset suuret asiakkaat yritetddn
ilmeisesti haalia VIP iltojen aikana, muina paivina saattaa 16ytyé niitd vdhemman merkittavia asi-
akkaita.

HUOMION HERATTAMINEN JA HOUKUTTIMET

Huomiota heratettiin useilla eri tavoin. Oli pelejd, kilpailuja, pientd suolaista, kynid, pinsseja ym.
VIP illassa huomiota herétettiin juoma ja ruokatarjoiluin. Esittelijat olivat VIP-illassa myds enem-
méan meno paalla, tosin tdhén saattoi omalta osaltaan vaikuttaa alkoholihdyryt. Tamaé ei vélttamatta
ole se kaikkein tyylikkain tapa hoitaa asioita, mutta kun sopiva kohderyhma on valikoitunut VIP-

iltaa viettdmaan, voi pienessé tuiskeessa saada aikaan hyviékin suhteita aikaiseksi.

SICK:in osasto oli lavasteiden ohella panostanut myds esittelijoihin, silld Miss Suomi 2006 - Ninni
Laaksonen - oli varvatty porrédmadn heidan osastollaan. Minulla kévi hyva tuuri, silla kysyesséni
lupaa valokuvan ottamiseksi hanestd, sain samalla ruokalipun Paviljongin ravintolaan. SICK jéi
anturinvalmistajana mieleeni siis useammastakin syysta, ei pelkéstdan anturit ja niiden sovitus -
kurssin pakollisen anturivalmistajien ja anturien
etsinnan takia, tall& oli kuitenkin varmasti

osuutensa kokemaani hyvaan tuuriin.

Muutamilla osastolla tunnuttiin vetoavan vierai-
lijoihin harrastuksien kuin varsinaisten esill&
olleiden tuotteiden kautta. Tarjolla oli minigol-

fia (ks. kuvio 1), tikanheittoa, tarkkuusammun-

KUVIO 1 - Naiset pelaamassa minigolfia
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taa, moottoripyora, kiihdytysauto ja paljon muuta. Moottoripyora oli esilla Holmberg Cases nimi-
selld yhtiolla joka markkinoi laukkuja, néilld laukuilla ei kuitenkaan ollut mitd&n tekemistd mootto-
ripyoriin sopivien laukkujen kanssa (ks. kuvio 2). Tydsséan laukkuja tarvitsevaa keski-ikaista mies-
henkil6d tdméa varmasti vetad puoleensa, seka muita miespuolisia motoristeja. Norgren nimisen yri-
tyksen eteen oli tuotu Janne Ahosen kiihdytysauto, erikoishuomautuksena voidaan mainita, etta

kyseiselld osastolla oli erittain hyva ruoka ja juoma tarjoilu VIP-illan aikana.

P ‘Bt 9
KUIO 2 - Moottripyéra
Edelld mainittujen “asiaan kuulumattomien” laitteiden liséksi osastoilla oli esilla paljon liikkuvia,
pyorivié ja vilkkuvia laitteita. Ndiden laitteiden toimintaan vierailija paési useimmiten vaikutta-
maan. Esimerkiksi Jyvaskyldn ammattikorkeakoulun arpanoppa robotti antoi suklaarusinarasian,
mikéli arvasi koneen heittdman silmalukujen summan oikein. My6s monenlaisia muita vastaavia
virikkeité oli tarjolla, kuten drinkki-kone VIP illassa. Laitteesta oli tosin paassyt loppumaan lantrin-

kina toiminut Coca-Cola, jonka seurauksena kone tarjoili vain raakaa vodkaa...

Messuilla oli jos jonkinlaista esittelijaa, kuten myds erilaisia lavastus ratkaisuja. Toiset yritykset
olivat panostaneet lavasteisiin kunnolla, toiset taas heréattivat mielenkiintoa, tai pahennusta yksin-

kertaisen ja nopeasti kyhatyn nakoisten kopperoiden avulla. Yhtena esimerkkind voidaan pitaa Sie-
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mensia ja heidan partneri parkkiaan. Siemensille varattu alue oli valtaisan suuri, rahaa oli kdytetty
niin omaan messukalustoon kuin partnereiden esilletuomiseenkin. Vastaavasti Blastjet Oy:114 taisi
olla messujen vaatimattomin sténdi (ks. kuvio 3). Heilla py6ri sama video videotykill& toistettuna
paivasta toiseen, valitettavasti edes kangasta ei ollut tykin kuvalle saatu hankituksi. Ket&an esitteli-
jadkaan Blastjet Oy ei ollut saanut paikalle kertomassa mista oikein oli kyse. Toisaalta tallainen
ratkaisu saattaa olla toimiva tietyntyyppisen bisneksen / tuotteen tapauksessa. Tallainen esilletulo
messuilla pistad vierailijan miettimaan ja ihmetteleméaan, jolloin yrityksen nimi saattaa jaada pa-
remmin mieleen kuin yhta tuntemattoman kilpailijan, jonka standi olisi monin verroin hienompi.
Vastaavasti téllaisella mainonnalla voi olla myds negatiivisia vaikutuksia, mutta ei ole ensimmainen

kerta kuin messuilla nahdaan vastaavaa.

KUVIO 3 - Blastjet Oy:n pelkistetty standi

Jos tdménkertaisia messuja vertaa kokonaisuudessaan viimevuotiseen, niin mielestani taso oli ko-
hentunut huomattavasti. Tarjonta oli monipuolisempaa (esiteltavat tuotteet) ja esittelijoitakin taisi
olla jonkin verran enemmén vuodentakaiseen verrattuna, tai télté ainakin tuntui. Pa&osin rahaa oli
tunnuttu upotettavan runsaasti esittelykalustoon, mutta toisaalta tdma onkin jarkevéaé silloin kun

kierretdén jatkuvasta eri messuilla esittelemassa. Pidemmanpéélle tallainen ratkaisu tulee kaikkein

halvimmaksi ja samalla antaa laadukkaan kuvan itse yrityksesté.
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VUOROVAIKUTUS

Jokavuotiseen kierrokseeni on kuulunut kaynti Swagelokin osastolla. Kyseinen yritys valmistaa
erittain laadukkaita putkiliittimi& ja muita putkiin liittyvia tyovélineitd. Jututtamani mies oli hyvin
perilla markkinoimistaan tuotteista ja niiden laadusta. Hanen kanssaan oli miellyttavaa jutella, ja

juttuakin riitti pitkaksi aikaa vaikka han tiesi minun olevan opiskelija.

Hégglunds nimisen yrityksen esittely oli mieluinen. Kyseinen yritys valmistaa hydraulisia voiman-
siirto laitteita, erdanlaisia hydraulisia moottoreita. Esittelijané oli vanhempi herrasmies, han kertoi

markkinoimiensa tuotteiden lisaksi omia taustojaan ja mm. siitd miten oli messutouhuihin vuosien

varrella paatynyt. Mukavaa tietaa tallaisestakin asiasta, eihdn sitd koskaan tieda vaikka joskus itse

joutuisi esittelijdksi. Kaikilla osastoilla ei nédin hienosti opiskelijoihin kuitenkaan suhtauduttu, kiin-
nostus loppui hyvin nopeasti kun huomattiin kyseessé olevan “vain” opiskelija.

Esittelytahtoiset esittelijat olivat hyvin perehtyneita tuotteisiinsa ja niiden ominaisuuksiin, vaikka
jossain osastoilla tulikin mieleen ostos-TV tyylinen jauhanta. Tallainenkin mainonta uppoaa var-
masti moneen, vaikka itse en moisen tyylisesta ylivertaisesta jauhannasta pidékaan.

KUKA El KUULU JOUKKOON

Erds koju oli ulkoisesti ihan siistin ngkoinen, mutta esittelija oli jotenkin alakuloisen nékdinen. Kar-
siko lie krapulaa tai jotain muuta, mutta yhtdan kiinnostunutta ihmista koju ei vetanyt puoleensa.
Kyseisen yrityksen nimeé en muita, en kehdannut valokuvaakaan ottaa, enka loppujenlopuksi uskal-
tautunut edes kéyda jututtamassa kaveria, vaikka se varmasti olisikin saattanut piristaa hanen péi-
vaansad. Nain jalkikateen vahan harmittaa kun ei siella tullut k&ytya, mutta omalla olemuksellaan
esittelijé karkotti kaikki muutkin kavijat. Taisi olla tyhj& arpa tuon yrityksen osalta messut.

Jos Tekniikka 2006 messuja vertaa Kuva- ja Aani-messuihin, niin meno oli taysin erilainen. Siella
jokaista vierailijaa kohdeltiin potentiaalisena asiakkaana. Toisaalta tima on ymmarrettavaé kun
kyse on kulutuselektroniikasta, joskaan ei sielta halvimmasta paasta. Kéavijaryhma tallaisiin messui-

hin on enemman valikoitunutta, kalliita hifi-laitteita harrastavia paksun kukkaron omaavia miehia.
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